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Resumen de la sesion de La sesion con el emprendedor Luis Alfredo Cabrales Carrillo se inicié precisando el objetivo central:

asesoria fortalecer el proceso de formulacién del plan de negocio para la creacién de una empresa dedicada
al disefio e instalacion de paneles solares orientada a los segmentos residencial y empresarial. Se
acord priorizar la claridad metodoldgica y la consistencia entre las secciones del documento.

En primera instancia, se explicé la nueva herramienta para el desarrollo del plan de negocio. Se
describid su estructura y el orden sugerido de diligenciamiento, enfatizando los campos obligatorios
y los criterios de consistencia interna. Se indicaron buenas practicas para: documentar supuestos
clave, vincular metas con indicadores, referenciar fuentes de informacion y organizar evidencias en
anexos. Se recomendaron controles de version y una nomenclatura estandar para los archivos de
soporte.

Seguidamente, se socializé la Convocatoria No. 134 “Jévenes Emprendedores” como la ruta de
postulacion definida para este proyecto. Se brindé una explicacion general de su enfoque y se
destacaron consideraciones habituales para la alineacion del plan (pertinencia de la propuesta,
viabilidad técnica y financiera, impacto y sostenibilidad), sin perjuicio de atender los requisitos
oficiales al momento de la presentacion.

A continuacion, se realizd la revision del avance actual del plan de negocio. Se constatd un avance
significativo en toda su estructura, con desarrollo de los apartados esenciales. Se formularon

observaciones de mejora orientadas a reforzar:

«  Ladefinicion de la propuesta de valor y segmentos de cliente (hogares y empresas) y su relacion
con el dimensionamiento de soluciones solares.

«  Ladescripcion técnica de servicios (disefio, instalacion, mantenimiento) y capacidades operativas
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